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香港管理專業協會第五十二屆傑

出推銷員獎所有結果經已出爐，今年

最高榮譽——傑出青年推銷員組別及傑

出推銷員組別的「最佳表現大獎」，分

別由保誠保險有限公司劉衍成及AXA

安盛蘇富華奪得。今屆有一百零八位獲

得「傑出推銷員獎」及十八位獲得「傑出

青年推銷員獎」。

於1950年在美國始創的傑出推銷員獎，自1968年

由香港管理專業協會市場推銷研究社在港主辦，至今已

成為國際公認的銷售大獎，地位有如銷售業的奧斯卡，

以嘉許出色的銷售人員，提高銷售專業地位。傑出推

銷員獎主要分為「傑出推銷員」及「傑出青年推銷員」

兩個組別，後者為年齡二十五歲或以下的年輕推銷員而

設。該項盛事之首席贊助機構為保誠保險有限公司，尊

貴贊助機構為康宏理財服務有限公司、主要贊助機構為

AXA安盛及香港中華煤氣有限公司。

出類拔萃　共創佳績
第五十二屆傑出推銷員獎籌委會主席黃皓欣表

示，今屆「傑出推銷員獎」的主題是「功在不捨　傲

而不凡」，銷售員的身分與主題不謀而合，「不要輕

言放棄，也不要三心兩意，反而要專心一致向着目標

進發。銷售員須為自己的專業及工作感到自豪，志在

為公司及客戶提供雙贏方案。」

今屆之評判，包括澳洲管理會計師公會全球高級

副總裁香港分會創會會長及大中華區行政總裁黃文華

教授、香港通訊業聯會主席劉貴顯先生、香港化妝品

同業協會主席陳郭詩慧女士、香港電商協會會長

李基銓先生、香港工業總會促進企業社會責任委員

會主席張益麟先生，香港鐘表業總會主席李永安先

生、大灣區香港女企業家協會主席謝景霞女士、香港

貨運物流業協會副主席徐志明先生、香港中華出入口

商會副會長陳建年先生、香港電腦學會副會長梁成琯

博士、香港電動車業總商會副會長兼秘書長張錦雄先

生、香港總商會副總裁（政策及商務發展）陳利華先

生、香港跨境電子商貿總會創會會長陳楚冠先生、香

港中小型企業總商會會長巢國明先生、香港青年創業

家總商會主席謝海發先生、香港工程師學會執行委員

會會員鄭祖瀛工程師、香港O2O電子商務總會會長

陳家強先生、香港公共關係專業人員協會會長尹美玉

女士、香港零售科技商會會長蘇增慰先生、香港中小

型企業聯合會會長麥美儀女士、香港青年聯會主席

楊全盛先生、創意創業會會長郭致因女士、國際青年

商會香港總會2020總會會長鄭永翔先生、香港汽車

商會主席劉家輝先生、傑出青年協會財務長鄧智傑教

授、國際演講會南中國總監2018-2019劉俊延先生，

以及香港菁英會常務副主席林凱章先生。

126名業界精英
榮膺「傑出推銷員獎」

銷售業奧斯卡　嘉許傑出銷售人員

定下目標　奮力向前
能夠奪得第五十二屆傑出青年推銷員組別最佳表現大獎，保

誠保險有限公司的劉衍成感到喜出望外，「於四年前入職開始，我以

此作為我的工作目標。今年成功獲獎，得以繼續傳承我們團隊傳統，

亦讓我獲得肯定及鼓勵。」

成為銷售人員以前，他是一名欖球運動員，他認為兩個身分有一

個共通點。「欖球運動讓我學會向着目標前進，途中遇到困難要思考

如何解決；銷售工作亦是一樣，我要細心聆聽客戶需求，並根據他們

的情況，提供專業建議及理財分析。」

作為一名成功的銷售人員，劉衍成的原動力來自家人，「我希望

為他們帶來安穩無憂的生活。」為了推動自己繼續向前，他會保持永

不足夠（never enough）的心態工作，「我會定下各個短期目標，思

考如何實踐；加以完成後再緊接為自己定下另一個目標，藉以提高自

己的能力。」

在疫情期間，各行各業都受到影響，他認為最重要的是擁有正

向及樂觀心態。「心態會影響行為，行為會影響結果。在艱難時期我

們更需調整自己

心態，並相信自

己有能力戰勝逆

境。」

迎難而上　永不放棄
AXA安盛資深分行經理蘇富華（Sophia），是今屆傑出推銷員獎最

佳表現大獎的得獎者，她笑稱，從小觀看奧斯卡頒獎典禮，已經非常羨慕

台上的得獎者，「他們不但找到自己喜愛的工作，更不斷力求進步，最

終獲得最高殊榮。」她從事保險理財工作後，經常獲得大大小小不同的獎

項，惟直言DSA獎項對自己的銷售生涯別具意義，「因為我十分喜歡自

己的工作，獎項肯定了我這十五年來的工作能力和專業水平。」

她表示，希望藉此機會感激家人，在她初入行時所給予的支持，

「還記得當時身邊的反對聲音不少，但家人永遠支持我的決定，讓我沒

後顧之憂，挑戰自我。此外，入行這十五年間，十分感謝公司及團隊上

下，包括各管理層、導師及區域總監的栽培，以及客戶的支持，讓自己

有許多發揮機會。」

Sophia指，銷售行業最大的優勢是

職業生涯無上限，是一個不斷與自己比

賽的行業，「這種公平的多勞多得的制

度是令自己進步的原動力。」她認為不

論市況情況如何，卻總有人能在市場上

賺大錢，「疫症最嚴重時，我們不能與

客戶會面，便採用視像會議解決。縱然

做不了內地市場，便聚焦本地市場，從

而發掘很多機會。逆境是個考驗，讓我

們忘記以往的順境時刻，自我增值、創

新求變，才是致勝的不二法門。」

話題回到今次比賽，Sophia坦言這次參賽讓她眼界大開，並形容當

天踏入比賽場地，感覺猶如參加武林大會，各家精英各師各法，裝備齊

全。「我真正感受到『天外有天，人外有人』的意境。」此外，她很高

興準備比賽過程中，能與另外九位一齊參賽的夥伴並肩作戰，不時互相

激勵，「加上地獄式的培訓，更加添信心。」最後，她寄語從業員要擴

闊眼界、調節心態，「正所謂心態決定境界，態度決定高度，你的眼界

有多廣闊，你可以走到的路才

有多遠！」
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